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HINTERGRUND

Der Klient (> 2.000 MAK), ein Familienunternehmen der Verlagsbranche mit
stabilem Geschéaftsmodell, zu welchem auch ein ausgeprédgtes Saisongeschéft
gehort, sah sich in einem Konjunkturabschwung mit zunehmend destruktiven
Anforderungen der Banken bei der Finanzierung der Saisonliquiditat konfrontiert.
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Die bestehenden Bankverbindungen waren intakt. Aufgrund branchentypischer »Banken-
Restriktionen sowie Regularien sahen sich die Banken lediglich unter stringenten unabhdngigkeit unter

Zusatzvereinbarungen in der Lage die fiir das Saisongeschaft benétigte Liquiditat zur

Verfiigung zu stellen. Nutzung der Banken-
Diese unflexible Finanzierungssituation fihrte regelmaRig zu einem erhdhten in_frastruktur!”
Reporting- und Dokumentationsaufwand beim Klienten. Dartber hinaus konnten

sich bietende Wachstumschancen nicht spontan genutzt werden, da sich

Verhandlungen mit den finanzierenden Banken immer langwieriger gestalteten.

LOSUNG

Bei der Analyse der Working Capital-Struktur, insbesondere deren Ausnutzungsgrad im Jahresverlauf erkannten wir, daf
ein “Bodensatz” an grundsatzlicher Inanspruchnahme auch in den liquiditdtsstarken Monaten gegeben war.

FMS strukturierte flir den Klienten die Emission einer unbesicherten Unternehmensanleihe in Hohe von 25 M€, welche
als Eigenemission platziert wurde. Durch den Emissionserlds wurde der Bankenrahmen weniger in Anspruch genommen,
so dass fortan die Liquiditat zur Finanzierung von Saisonspitzen mit dem bestehenden Bankenrahmen erfolgen konnte.

ERGEBNIS

Die Eigenemission richtete sich insbesondere an Retailinvestoren, ohne Einbindung von Konsortialbanken und/oder
Borsen. Uber eine webbasierte Zeichnungsplattform registrierten sich mehr als 6.000 (Inbound-)Interessenten, so dass
es zu einer Uberzeichnung der Emission kam. Trotz Aufstockung auf 30 M€ konnten letztlich nicht einmal die Halfte aller
Interessenten die Anleihe zeichnen.
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